Data 1 2-201 8

ADVIS®R n 5115

Massimo Dalla Vedova

AllianceBernstein

CREDIAMO
NELL'ITALIA

Ritaglio stampa ad wuso esclusivo del destinatario, non riproducibile.




Data 1 2-201 8
51/55
2/4

Pagina

ADVIS®R

Foglio

LI TALIA

RESTA UN MERCATO
CHIAVE PER
ALLIANCEBERNSTEIN

Greta Bisello
kwitker @ GretaBisello

n anno denso di cambiamenti per I'industria

del risparmio gestito che guarda al 2019, dopo

quasi un anno dall’entratra in vigore di MiFID

I1, e a un contesto macroeconomico sfidante.

Massimo Dalla Vedova, director financial
institutions di AllianceBernstein, racconta la sua view soffer-
mandosi sugli sviluppi del caso Italia e sull’importanza dell’intel-
ligenza artificiale per il futuro di AB ma pilt in generale di tutto il
settore finanziario.

Qual ¢ 1a nuova ripartizione delle quote di mercato alla luce
di MiFID II e un bilancio dopo il primo anno di normativa?
Limpatto legato all’entrata in vigore di MiFID II non si € ancora
visto a pieno. Per questo ritengo sia ancora prematuro pensare di
tracciare un bilancio del primo anno di vita della nuova normati-
va. Lanostra impressione ¢ che I'implementazione finora sia stata
pit “dolce™ del previsto. In AllianceBernstein ci siamo adoperati
con inostri clienti ¢ partner di distribuzione prima dell’entrata in
vigore e la capacita di anticipare i tempi ha portato i suoi frutti.
A livello generale possiamo riscontrare un crescente interesse da
parte delle reti di consulenti e private banker di utilizzare 1’out-
sourcing della gestione di aleuni fondi. Un momento cruciale per
comprendere a pieno 'impatto di MiFID IT sara comunque il pri-
mo trimestre del prossimo anno, quando ci sara la pubblicazione
del rendiconto con le nuove regole sulla pubblicazione dei costi di
servizi e prodotti. Ad oggi sembra non ci'sia ancora stato un pieno
allineamento da parte degli operatori in questo senso e ci aspet-
tiamo quindi degli aggiustamenti nel corso del prossimo anno.

Quali sono gli strumenti principali di cui si avvale Alliance-
Bernstein e le sue strategie per il 2019?

In AllianceBernstein abbiamo suddiviso la nostra offerta in tre
macro-aree, 4 seconda degli obiettivi che si intende raggiungere.
La prima include le strategie finalizzate alla “generazione di in-
come”, ovvero di un extra-reddito, tra le quali spiccano il fondo
European Income ¢ Global High Yield. Troviamo poi le soluzioni
orientate alla “generazione di alpha”, con portafogli concentrati
¢ high-conviction come i fondi European ¢ Eurozone Equity e
American Growth. Per coloro che invece cercano uno strumento
piu difensivo, che offre una maggiore protezione contro il rischio
di incorrere in perdite, ¢i sono le strategie “con difesa dal draw-
down”. Tra queste puntiamo in particolare sulla strategia Low
Volatility Equity e Diversified Yield Plus.

Quali saranno i settori pili interessanti ai quali gnardare?
La ricerca & da sempre la colonna portante nel processo di inve-
stimento di AllianceBernstein. Nelle nostre strategie, infatti, viene
applicata un’attenta selezione degli investimenti sulla base di dati
raccolti e analizzati minuziosamente dai nostri team di ricerca,
senza limiti geografici, settoriali o di asset class. Questo perché
crediamo fortemente che vi possano essere opportunita in tutti
i settori. Il valore aggiunto sta nel saper scegliere su chi puntare:
& questo che ci permette di fare la differenza per i nostri clienti.

Parlando invece di Italia, considerate ancora il “rischio” Pa-
ese? E dal vostro punto di vista privilegiato, come giudicate

i prossimi sviluppi?
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Dal punto di vista commerciale I'Italia rimane un mercato chiave
per la crescita del business europeo di AB. Non a caso quest’anno
il team locale & stato potenziato per offrire un servizio sempre pit
completo e puntuale ai nostri client.

A livello di strategie, consideriamo sempre il “rischio Paese”, a
prescindere dallo Stato di cui si parla. In questo momente, dun-
que, stiamo monitorando attentamente ¢io che sta accadendo in
Tralia e i riflessi che questo potrebbe avere in Europa. Finora né
Roma né I'Unione Europea hanno mostrato segni di apertura sul-
la disputa intorno alla manovra di bilancio italiana. E difficile pre-
vedere come potra proseguire "andamento dello spread e molto
dipendera da come 'esecutivo italiano rispondera all’aumento
delle pressioni esterne, non solo da parte dell'Unione Europea ma
anche dai mercati e dalle agenzie di rating. Se lo spread dovesse
aumentare in maniera significativa e a ritmi pit elevati di quanto
ora ci si aspetti, si verrebbero a creare preoccupazioni sulla so-
stenibilita del debito e questo renderebbe piu difficile e oneroso
ricorrere al mercato del debito in futuro. Crediamo si arrivera a
una soluzione, ma il viaggio sara alquanto movimentato e potreb-
be dover peggiorare prima che c¢i possa essere un miglioramento.

Qual & il valore dell’Al per il futuro degli investimenti?

11 fattore tecnologico sarda molto importante per la nostra indu-
stria e non solo sul lato della distribuzione, dove stiamo svilup-
pando strumenti digitali sempre piua efficienti per poter offrire
migliori soluzioni e servizi in risposta ai bisogni dei nostri clienti.
Nel mondo retail ¢i siamo abituati a macchine che apprendono
cid che vogliamo e gli asset manager dovranno per forza allinearsi
dal punto di vista tecnologico per potér dare un servizio perso-
nalizzato. La tecnologia ¢ importante anche per gli investimenti.
AllianceBernstein ha appena lanciato I'ultima versione del suo
assistente virtuale per gli investimenti nel ramo del reddito fis-
s0. Abbie 2.0 & uno strumento che permette di considerare un
bacino di investimenti pitt ampio, in maniera pit veloce ¢ di con-
trollare 1 livelli di liquidita del mercato, gestendo al contempo il
rischio. Cirea I'80% del volume delle obbligazioni corporate USA
& ancora scambiato via telefono. C'¢ dunque un ampio spazio
per aumentare significativamente il grado di efficienza attraver-
so I'implementazione della cosiddetta “artificial intelligence”. Le
macchine sono uno strumento di supporto, ma non sostituiscono
le persone: 1a decisione finale se procedere o no con l'investimen-
to rimane in capo al gestore di portafoglio.

CHI SI NASCONDE DIETRO
ABBIE E COME FUNZIONA

Abbie 2.0 ¢ la versione aggiornata della piattaforma vir-
tuale di nuova generazione per l'assistenza nella gestione
del portafoglio fixed income di AllianceBernstein. La nuo-
va versione permette ad Abbie di processare suggerimenti
di trading provenienti dalle decine di migliaia di obbliga-
zioni disponibili nell’universo Investment grade e High
yield statunitense. Nel tempo, le funzionalita della piatta~
forma saranno ulteriormente ampliate ad altri mercati del
reddito fisso.

T algoritmo di questo assistente virtuale suggerisce pos-
sibili scambi sulla base del pricing attuale, del livello di
liquidita e del profilo di rischio seguendo i parametri deli-
neati dai gestori di portafoglio della casa di investimento.
Lefficienza dello strumento permette al team di procede-
re con il trading in maniera piu veloce e di ricercare fonti
di alpha attraverso un universo di investimento pitt am-
pio;, trovando opportunita che sarebbero potute sfuggire
all’occhio umano. Abbie 2.0 ¢ perfettamente integrata agli
strumenti digitali di ricerca sui fondamentali del credito di
AllianceBernstein (Prism) e sara presto potenziata con AB
ALFA, strumento di sorveglianza potenziata della liquidita
del mercato. Nel tempo, Abbie sara in grado di imparare a
migliorare le sue raccomandazioni e a ricordare le ricerche
precedenti, essendo cosi in grado di dare suggerimenti su
opportunita che emergono, ad esempio, dal miglioramen-
to dei fondamentali di un dato strumento o da un cambia-
mento del pricing del mercato. La decisione finale sull'e-
secuzione dell'investimento rimarra tuttavia discrezionale
al gestore di portafoglio.

La prima versione di Abbie, lanciata nei primi mesi di
quest’anno, ha permesso di automatizzare alcune funzioni
del trading obbligazionario e al momento & di supporto a
circa il 60% degli scambi di AB sul reddito fisso.

ABBIE 2.0, LASSISTENTE
VIRTUA E‘
INCOME, E UNO STRUMENTO
CHE PERMETTE DI

CONSIDERARE UN BAC
DI INVESTIMENTI PIU /_\,I\/H:‘ID
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