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I piani di espansione di Eles
Da Todi a Pechino e Shanghai,
test umbri per i chip asiatici

alla quotazione alla conquista
del mercato asiatico. Eles, quo-
tata a giugno all’Aim, scommette sul-
la Cina. L'azienda umbra, 22 milioni
di fatturato nel 2018 (+34,6% sul
2016), mira a portare le sue soluzioni
peritest di dispositivi a semicondut-
tore in Estremo Oriente, da Shanghai
a Pechino. Un'espansione resa possi-
bile dalla partnership tecnico-com-
merciale con la societa Xi'An XCet
West Measurement Electronic Tech-
nology Service, societa cinese attiva
nella fornitura di servizi di collaudo
per settori strategici come I'aerospa-
ce, il navale e I'automotive.
«L'approdo in Borsa — spiega Fran-
cesca Zaffarami, amministratore de-
legato della societa - era finalizzato
proprio ad ottenere le risorse neces-
sarie per fare questo salto e andare ad
aumentare la nostra quota di mercato
in Asia. Scommeitiamo ancora una
volta sui nostri punti di forza: il know
how tecnologico e la vocazione inter-
nazionale». Oltre che sulla rete di
vendite capillare di Xcet, che con i
suoi 450 clienti avvicinera Eles ai pro-
duttori di semiconduttori locali.
A favore della Pmi umbra potrebbe
giocare un ruolo fondamentale la
guerra dei dazi tra Washington e Pe-
chino. In particolare I'inversione dei
flussi dell'export dalla Cina a favore
dei Paesi europei. «Lo scenario ma-
cro economico € complesso — ag-
giunge Zaffarami-—ma pernoile op-
portunita di sviluppo sono notevoli.
1l mercato dei semiconduttori in Asia
cresce aritmi esponenziali e i produt-

tori cinesi cercano soluzioni di alta
qualiti»,

Merito dell'approccio innovativo di
Fles. Fin dalla nascita trent'anni fa,
I'azienda con sede a Todi ha lavorato
swlaggiomamento tecnologico ral-
forzando le proprie soluzioni.

Tra ghi obieitividella pmianche con
tinuare a rafforzarce la propria presen-
za all'estero, Nexport pesa infatti circa
il 70% sul fatturato. Dalla California a
Singapore, passando per Israele, Eles
ha quindi messo radici tramite acqui-
sizioni e collaborazioni in tutte le

Vertici

Francesca
Zaffarami,
alla guida
di Sales, societa
attiva nei i test
di dispositivia
semiconduttore

principali «Silicon Valley mondiali
del settore della micro-elettrica».
Ecco perché si puo dire che il diparti-
mento di ricerca e sviluppo sia il cuo-
re pulsante di Eles. «Siamo nati nel
1988 e dal primo giorno lavoriamo
sull'innovazione, investiamo oltre il
30% delle nostre risorse in ricerca. E
non ci fermiamo qui. I trend in arrivo
peril nostro mercato sono tre: Intelli-
genza artificiale, guida autonoma e
5g. Dobbiamo anticipare i tempi per
garantire I affidabilita dei nostri ser-
vizi». Che promettono «zero difetti».
Diana Cavalcoli
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